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EONURE:

Supply chain finance
decisivo durante la crisi

Finanziamenti

Pierangelo Soldavini

Ilsupply chain fiance ha rappresenta-
touno strumento decisivo diresilien-
za per il sistema delle imprese in un
momento di grande crisi diliquidita
e difragilita delle filiere del “madein
Italy”. Di fronte aun quadroche regi-
stra un aumento del 21% dei paga-
menticonritardigravinell'ultimo tri-
mestre 2020, secondo idatidi Cribis
D&B, il supporto del finanziamento
del circolante ha rappresentato
un’ancora di salvezza per il sistema
industriale. Il mercato potenziale &
stimato dall’Osservatorio Supply
chain finance del Politecnico di Mila-
notrassoe4gomiliardidieuro peril
2020, conunacontrazionetraisess
miliardirispettoall’anno precedente,
che incorpora un calo complessivo
dei fatturati delle impreseitaliane fra
il10% e il 129.1 dati preliminari indi-
cano che il mercato servito da solu-
zionidifinanziamentodelcircolante
nel 2020 si assestera intorno ai 120
miliardidieuro, parial 24-27%del po-
tenziale, conunacrescita concentrata
sulle soluzioni innovative, eviden-
ziandoallostessotempoil grande po-
tenziale di sviluppo del settore.
Idatisegnalanouncrollodel 33%
del tradizionale anticipo fattura, che,
scendendo aquota 44 miliardidieu-
ro, perde il primato tra le soluzionia
favore delfactoring diretto che segna
un ridimensionamento limitato al-
I'8%a 55 miliardi, risentendodel calo
deivolumi transati nei mesidi picco
dellapandemiaela preferenzaverso
soluzioni piu orientate alla filiera.
Crescono per contro le soluzioni in-
novative, pur partendo da volumide-
cisamente piu contenuti: il reverse
factoring, con cui i fornitori godono
del merito creditizio piti alto del clien-
te, balzano del 13% a 7,5 miliardi, il

confirming guadagnail 7%a 800 mi-
lioni, I'invoice tradingil 20%a 300 mi-
lioni. Ildynamic discounting, che abili-
tail pagamentoanticipatoafronte di
uno sconto daparte del fornitore, re-
gistraunveroe proprio boom: +500%
sia pur a un valore contenuto di 100
milioni. «Ilsupply chain finance e og-
gi sempre pill uno strumento mana-
gerialeasupporto delle filiere,unale-
va strategica delle imprese per una
migliore gestione del rischio eunau-
mentodellaresilienza - afferma Fe-
derico Caniato, direttore dell’Osser-
vatorio Supply Chain Finance —. E
fondamentale migliorarelasinergia
conil processo digestione del rischio,
perché éancoraaltoilnumerodiim-
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all'incrocio tra
finanza e tecnologia

prese che lo utilizza esclusivamente
per ottimizzare il capitale circolante».

La vendita a credito negli ultimi
anni e diventatauno strumento com-
merciale fondamentale anche alivel-
lointernazionale,icuirischi possono
essere mitigati da apposite soluzioni
disupply chain finance, Maleimprese
italiane le conoscono poco:il 54% del-
le imprese esportatrici le ignora, il
22% le usa soltanto nel mercato na-
zionale e solo il 24% le impiega nelle
operazionidiexport. Le soluzionipiti
utilizzate sono quelle tradizionali, co-
melaletteradicredito(50%), 'assicu-
razione del credito (48%), 'anticipo
all'export(44%). Soloil14% usa spesso
il forfaiting, la cessione daun espor-
tatorea unistituto finanziario dititoli
dicredito commercialiricevutidaun
importatore come pagamentodibeni
strumenti o servizi).
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